INNOVACIÓ I LA SEVA PROPIETAT INTEL·LECTUAL. PRÀCTIQUES PER INCENTIVAR I PROTEGIR

“Al darrere d’una petita empresa que s’ha fet gran, sol haver-hi una patent”
Sovint se sent parlar de la propietat intel·lectual i industrial, però no tothom té clara quina és la millor estratègia que s’ha de seguir un cop s’ha desenvolupat una idea innovadora. Una conferència organitzada pel grup de Gestió Empresarial dels EIC ha aclarit molts dubtes als assistents.
Si una idea és bona, el millor és patentar-la. Aquest podria ser el resum de la conferència que el director de Propietat Intel·lectual, grup d’Imatge i Impressió a Europa, Orient Mitjà i Àfrica de Hewlett-Packard ha ofert avui al Col·legi d’Enginyers Industrials de Catalunya.
Per Alessandro Orsi, “al darrere d’una petita empresa que s’ha fet gran, sol haver-hi una patent”. Amb aquestes paraules ha volgut convèncer als assistents a l’acte dels avantatges que pot tenir enregistrar una idea, un procés o un producte.
La reflexió del màxim responsable de Hewlett-Packard sobre propietat intel·lectual a Europa ha respost les múltiples preguntes que han sorgit durant la conferència, que s’ha acabat convertint més en un debat d’enriquidores preguntes i respostes. Molts dels presents han assegurat tenir petites empreses amb bones idees, però es troben amb el dilema de si arriscar-se al fet que alguna altra companyia els hi copiï la idea o ficar-se en el farragós i costós procés de les patents. Orsi ha reconegut les complicacions que implica registrar idees o productes, però ha explicat que les patents són la manera més “sòlida” de protegir una idea o un producte i és “l’única cosa que permet dir ‘Això és meu’” davant d’una possible còpia.

PODER DAVANT DELS GRANS

Així mateix, el directiu d’HP ha assegurat que les patents són un bé econòmic important que “obre la porta a aconseguir molts diners” i que, a més, dóna poder. “Empreses com Microsoft han comprat empreses molt petites només perquè tenien les patents que ells necessitaven”, ha afegit, de manera que “els petits amb patent s’asseuen a la taula de negociació amb les grans empreses”.
Segons la seva opinió, és un dels actius que més es valoren perquè és un dels béns de què no es pot prescindir i, per tant, malgrat que sigui una inversió que comporta moltes despeses, és també quelcom que pot donar molts beneficis a l’empresa que enregistra la idea o el producte.
D’altra banda, Orsi ha recordat que enregistrar una patent és també “una manera còmoda de reduir la pressió de la competència” i obtenir beneficis extra mitjançant la venda de llicències a companyies d’altres països on una petita empresa pot no tenir recursos per comercialitzar.

L’ALTERNATIVA

Tot i així, Orsi s’ha referit també a una alternativa molt més barata –però menys segura– per tal de protegir idees i productes: el secret industrial. En aquests casos, però, “la protecció del secret ha de ser brutal”, la qual cosa no sempre és fàcil. A més, aquesta confidencialitat es perd en el moment en què el producte surt al mercat.

Per això, el màxim responsable d’HP per a la propietat intel·lectual ha recomanat que els petits empresaris estudiïn els costos versus els beneficis, tenint en compte les despeses de producció i distribució del producte, la cobertura del territori que vulguin tenir i l’estratègia de competició. Així mateix, Orsi ha recordat que “les patents es poden utilitzar per protegir-se, per defensar-se, però també per negociar o atacar la competència”.
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