INTERROGANTS ENGINOVA: ESTRUCTURA I FINANÇAMENT DELS PROJECTES D’INNOVACIÓ
“Demanar finançament públic sempre és una bona estratègia”

Aconseguir un finançament públic adient no és feina fàcil. Entre moltes altres coses, cal incidir en la importància de tenir una bona definició del que anem a fer i de com pensem fer-ho. Josep Lluís Simarro de Pedro, director general d’Econtrol Assessors, ha explicat algunes de les claus per tenir èxit a l’hora d’acudir a l’Administració. 
Josep Lluís Simarro de Pedro, director general i soci fundador d’Econtrol Assessors, ha estat el ponent convidat a la present jornada, titulada Interrogants Enginova: estructura i finançament dels projectes d’innovació. Com a economista i director general d’una empresa que es dedica des de fa 15 anys a l’assessoria i a la consultoria, Simarro té la mà trencada per tractar amb l’Administració. En aquesta xerrada col·loqui, Simarro ha explicat alguns dels aspectes més importants a l’hora d’acudir a l’Administració, i ha respost els dubtes dels assistents.
El director general d’Econtrol Assessors, ha començat parlant dels inicis de tot projecte d’innovació. “Quin és el principi?”, ha preguntat als assistents. Doncs que “algú pensa en alguna cosa, és a dir, té una idea i intenta tirar-la endavant”. El primer pas, segons Simarro, “és aconseguir que aquesta idea engresqui els altres”. Per això, “aquesta persona que ha tingut la idea l’ha de saber transmetre a qui correspongui tot plantejant-li aspectes com ara la viabilitat, els recursos necessaris per tirar-la endavant o les persones que hi intervindran, entre moltes altres coses”. Segons Simarro, es tracta de respondre les preguntes “què, qui, com, quan, durant i quant em costarà?”.
LA VIABILITAT DE LA IDEA
“Ens hem de formular moltes preguntes abans de passar a l’acció”, ha assegurat el director general d’Econtrol Assessors. Algunes de les preguntes que cal plantejar-se són les següents: 
· Per què he tingut aquesta idea? 

· Quina és la motivació o necessitat?
· Ve del mercat o de la producció?
· Es pot realitzar?
· No serà una utopia?
· Quins seran els beneficis?
· És nova, la idea, o simplement la vaig copiar?
· És un nou desenvolupament o bé una nova adaptació?

Respondre totes aquestes preguntes “ens ajudarà a determinar quin és l’estat d’art d’allò que pensem fer”, ha assegurat Simarro. “L’estat d’art –ha explicat– és el coneixement més recent i avançat o el nivell més alt assolit en qualsevol ciència o disciplina. En enginyeria, per exemple, l’estat de l’art és el grau més alt d’avanç o aplicació d’una tecnologia en un determinat procés o producte”.

ALTRES ASPECTES
· El temps: “Hem de preveure un escenari de temps que ens permeti planificar les activitats, el cost i les etapes”. 

· La capacitat: “Hem de mesurar la capacitat tècnica, en primer lloc, per després avaluar la capacitat econòmica. Encara que no ho necessitem, demanar finançament públic sempre és una bona estratègia pels beneficis fiscals que això comporta”. 

· Els recursos: “Tant tècnics com humans”.

· L’equip humà: “És l’aspecte més important. Hem de definir les persones (internes, externes o de nova contractació) que han d’intervenir en el projecte”.

· Planificació: “Hem de determinar cada una de les activitats que es necessiten per a la consecució dels objectius”.  

El director general d’Econtrol Assessors ha explicat que arriba un punt que també es fa necessari disposar de recursos externs. Aquests poden ser altres empreses, professionals, centres tecnològics o bé organismes públics d’investigació (OPI). “És important citar els recursos externs quan presentem el projecte a l’Administració perquè, en general, es valoren més els projectes realitzats en cooperació amb diferents empreses”, ha afirmat.
DEFINIR L’ACTIVITAT

Aquest és un dels punts més delicats del procés. El ponent ha explicat que “cada una de les activitats que realitzarem en el projecte ha de ser definida per escrit i classificada”. El motiu és que hi ha molts tipus d’activitats però no totes són objecte d’ajuts públics. Segons Simarro, les activitats que sí són objecte d’ajuts són: investigació industrial, desenvolupament experimental i innovació tecnològica.
D’altra banda, l’economista ha explicat que com més a prop està l’activitat que es realitza de la investigació bàsica, més probable és que aquesta rebi finançament i més elevada serà la quantitat de diners rebuts. Contràriament, com més propera al mercat, la qual cosa equival a menys risc, les probabilitats d’obtenir finançament es redueixen, de la mateixa manera que la quantia rebuda.
Abans de concloure la xerrada col·loqui, Simarro ha aconsellat als assistents que el millor que poden fer és “acudir a una empresa de consultoria o assessoria perquè sempre hi ha dubtes i problemes”. Salvant les distàncies, ha afirmat: “A mi no se m’acudiria mai fer un projecte tècnic sense tenir un enginyer al costat”. 

A l’acte hi han assistit: 
· Josep Maria Román Senante, director d’Enginova. 
· Josep Lluís Simarro de Pedro, director general d’Econtrol Assessors. 
La conferència ha estat organitzada per la Comissió de Política Industrial i Innovació Tecnològica.
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