UTILITZACIÓ DEL SECTOR DEL CAPITAL RISC PER A LA INNOVACIÓ

Ser atractiu al capital risc
El capital risc és una activitat financera que consisteix en la presa de participacions temporals i minoritàries en petites empreses que es troben en un procés d’inici, de creixement o de canvi de la seva activitat. Passat un període de temps, que va dels tres fins als deu anys, aquest tipus de societats desinverteixen i venen la seva participació als socis originaris o a tercers. És una bona opció per aconseguir recursos i invertir en innovació.
“Com que innovem i som globals, el calaix no arriba”, ha dit amb un punt d’ironia Núria Bosch, directora d’inversions de Baring Espanya. L’aposta pel desenvolupament i la innovació de les empreses comporta un coixí de capital del qual la majoria d’elles no disposa. Per això, una de les opcions més recurrents és el capital risc, la incursió de societats anònimes que tenen per objectiu la participació temporal en el capital d’empreses que no cotitzen a borsa. 
Aquestes societats no poden invertir més del 25% del seu actiu en una mateixa empresa ni més del 35% en empreses del mateix grup. Han de mantenir com a mínim el 60% del seu actiu en accions i participacions en el capital d’empreses que siguin objecte de la seva activitat. Dins d’aquest coeficient obligatori d’inversió, poden dedicar fins a trenta punts percentuals del total del seu actiu a préstecs participatius a empreses que siguin objecte de la seva activitat.
La finalitat d’aquest tipus de societats és doble. D’una banda, pretén potenciar el creixement i la creació del valor dins de l’empresa. De l’altra, busquen obtenir rendibilitat per als seus accionistes a través de dividends o de la generació de plusvàlues. Per al desenvolupament del seu objectiu, les societats de capital risc poden facilitar préstecs participatius i altres fórmules de finançament a les societats participades així com un servei d’assessorament. 
Arribat un període determinat, aquests inversos desinverteixen, és a dir: retiren el capital i recullen els beneficis. “A tots els inversors se’ls ha de donar la manera de com liquidar”, ha dit Bosch. I ha continuat: “Moltes vegades això significa vendre les empreses”.
“Aquest tipus de pràctica està molt enfocada a sectors en creixement”, ha assegurat Bosch. Segons ella, una de les dificultats és precisament aquesta: créixer. “Costa molt créixer d’1 a 5 o 10 milions d’euros”, ha assegurat. “La gent es pensa que ve un inversor financer i que amb això s’aferma la seva empresa, que creix... I no té per què ser així”, ha apuntat. 

Al parer de Bosch, són sis els aspectes clau per resultar atractius davant de les societats de capital risc:
· L’equip: experiència prèvia compartida, coneixement de les debilitats, perfils complementaris...

· El model de negoci: maduresa del mercat, ser generadors de caixa...

· El posicionament: avaluar la diferenciació, anàlisi dels actors...

· El potencial de creixement: aliances estratègiques, globalització...

· El rendiment.
· La negociació.
Bosch ha explicat que l’empresa ha de conèixer exactament què vol i quina és la seva estructura, i ha de fer una planificació a mitjà termini (cinc anys) per saber com es presenta la “caixa”. “Hem de saber com ens guanyem la vida”, ha dit. 
A l’acte hi han assistit:

· Núria Bosch, directora d’inversions de Baring Espanya.
· Daniel Sanfélix, coordinador de la Subcomissió de Gestió de la Innovació de la Comissió de Gestió Empresarial.
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