LES EMPRESES DE SERVEIS ENERGÈTICS: UNA EINA AL SERVEI DE L’EFICIÈNCIA, ARREU MENYS AQUÍ?
“Anem pel bon camí”
Als Estats Units i als països més avançats d’Europa, les empreses de serveis energètics són ja una constatada realitat. Però, què són exactament i per què no acaben d’arrencar a Espanya? Aquestes dues qüestions són les que s’han intentat respondre durant la jornada “Les empreses de serveis energètics: una eina al servei de l’eficiència, arreu menys aquí?”.
El primer ponent a parlar ha estat Francisco Torres. Primerament, el cap d’Àrea d’Estalvi i Eficiència Energètica de l’Icaen ha explicat què són exactament les empreses de serveis energètics i quina és concretament la seva tasca. Com el seu propi nom indica, aquest tipus d’empreses són aquelles que presten serveis energètics a les instal·lacions o locals d’un usuari afrontant el risc econòmic. Un dels seus principals objectius és millorar l’eficiència energètica. És a dir, “les empreses de serveis energètics ofereixen solucions al consumidor per millorar l’eficiència energètica”, ha afirmat Torres.
Un dels problemes pels quals aquesta tipologia d’empreses no acaba de consolidar-se a Espanya és, segons l’expert de l’Icaen, el risc econòmic que comporta l’activitat ja que el consumidor final encara no està suficientment conscienciat de l’estalvi energètic. “Des de l’Icaen creiem que això ho ha de combatre l’Administració”, ha explicat. Per altra banda, Torres també ha afirmat que “és necessari aclarir i regular la figura de les empreses de serveis energètics”.
LES BARRERES D’IMPLANTACIÓ
Miquel Gibert Chevalier, enginyer industrial expert en empreses de serveis energètics, ha parlat sobre les barreres d’implantació amb què es troben aquest tipus d’empreses. Segons Gibert, les principals barreres són les següents: 

1. Barreres de l’entorn:

· Dubtes a la penalitat del servei.

· Insuficient conservació dels equips.

· Problemes per a la transferència de personal.

· Volatilitat dels preus energètics finals.
2. Plantejament incorrecte:

· Demanda insuficient.

· Pensar només amb el finançament.

· Transferència del risc dels preus de les energies finals. 

· Factura energètica.

· Nivell d’interlocució.
3. Barreres reglamentàries:
· Obligació de vigilància de calderes cada 24 hores.

· Fiscalitat de les provisions per garantia total.

· Integració de la inversió en el balanç del consumidor.

· Limitacions en la venda d’energies finals.

· Compatibilitat del calendari de les subvencions i aprovació/execució de projectes.

· Drets d’emissió de CO2.
4. Criteris de disseny erronis:
· Insuficient creixement de les demandes.

· Previsions de creixement excessives.

· Requeriments tècnics superiors als actuals.

5. Barreres contractuals:

· Demanda mínima garantida.

· Revisió del preu del servei.

· Compensacions de les inversions complementàries derivades de les noves reglamentacions.

· Llicències i autoritzacions.

A pesar d’haver enumerat totes aquestes barreres, Gibert ha assegurat que el negoci de les empreses de serveis energètics “funciona”. Per animar els assistents, ha donat una sèrie de recomanacions que cal tenir en compte a l’hora d’iniciar una empresa de serveis energètics:

· Comptar amb els estudis bàsics i amb un projecte desenvolupat per un expert independent.

· Preveure la possibilitat d’implantar renovables.

· Comptar amb finançament extern.

· Tenir sempre present la millora de l’eficiència energètica.

· Preveure l’externalització de l’explotació.

· Tenir una factura energètica previsible.

· No oblidar la reversió.
L’últim ponent a parlar ha estat Juan Alfonso de Molina, director general adjunt d’Elyo Ibérica Servicios Energéticos SA. De Molina ha explicat que tot i que a Espanya el sector està molt poc madur encara, “des del punt de vista qualitatiu estem al mateix nivell que els països europeus més desenvolupats”, com França o Alemanya. “En aquests països hi ha més empreses d’aquest tipus perquè simplement van començar abans”, ha afirmat. Segons ha explicat el ponent, a França el concepte d’empreses de serveis energètics va néixer ja fa molts anys, a finals del segle XIX. A Alemanya, en canvi, el fenomen és molt més recent (anys 90), però la gran conscienciació mediambiental i ecològica de la població ha fet que el sector creixés molt ràpidament.
Tot i l’endarreriment d’Espanya, Juan Alfonso de Molina ha assegurat ser molt optimista: “Estic convençut que anem pel bon camí”. L’expert ha opinat que el nou RITE “també hi farà molt perquè ajuda a prendre més consciència sobre la importància de l’eficiència i del manteniment”. Per altra banda, el ponent ha afirmat que perquè el sector acabi de tirar endavant fa falta més màrqueting i “una voluntat política de veritat”.  

A l’acte hi han assistit:

1. Jordi Dolader, president de la Comissió d’Energia. 

2. Miquel Gibert Chevalier, enginyer industrial, expert en empreses de serveis energètics.
3. Juan Alfonso de Molina, director general adjunt d’Elyo Ibérica Servicios Energéticos SA. 
4. Francisco Torres, cap d’Àrea d’Estalvi i Eficiència Energètica de l’Icaen.
La conferència ha estat organitzada per la Comissió d’Energia. Jordi Dolader, president de la Comissió, n’ha estat el moderador.
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